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Cliente desde marco de 2023;
R Esu M o Do Pacote Google Ads Pro e Meta Ads Pro;
P ROJ ETO Trafego Para Venda B2B.
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OBJETIVO

A marca estava comecando um novo
plano de negocio com o planejamento
em transitar de vendas de presentes
para transformar o produto em um
projeto de venda para empresas.

Com menos clientes fazendo um
maior volume de pedidos.
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DESAFIO

Montar um funil sustentavel de
captacao de empresas que
buscam fazer pedidos volumosos
para promover a marca e reter

clientes.
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Trafego para destino de conversao
do WhatsApp em campanha de rede
de pesquisa.

Meta Ads e estratégia de conteudo
criativa.
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[
RESULTADOS —

& \Védia de + de 20 novas conversas por dia;
’ Custo Por Lead Médio de R$ 2,19:
’ Produtos de R$50 com ticket medio de venda em R$ 1.700;
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